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Los convenios, esto es, el acuerdo que toman los acreedores con el deudor para ser
pagados col ectivamente en forma distinta ala que individual mente pactaron para el
cumplimiento de aquéllas, en atencion alaimposibilidad del primero de dar solu-
cion a sus obligaciones, lo podemas apreciar como un fendmeno que se repite en
forma cada vez mas acelerada en la préctica.

Si tenemos en consideracion que toda transaccion implica en la vida cotidiana
delos negocios unasuerte de convenio individual y que pararegularizar situaciones
de orden previsionales y tributarias se han dictado leyes especial es que han otorga-
do el derecho alos deudores por optar por forma de pago distinta a las contraidas,
sea descontando multas o intereses, o bien, otorgando plazos especiales, solo pode-
mos concluir que el legislador trata de apoyar mediante concesiones que si bien
implican costo paralaeconomia, su resultado final se cristalizaen unarecuperacion
mas amplia que la que se produciria sin otorgar estos beneficios.

En nuestra legislacion laboral también se recoge este mismo orden de ideas, ya
que si bien los derechos laborales son irrenunciables, nada obsta para que una vez
concluidalarelacion detrabajo, |os montos derivados de aquéllas puedan transarse,
tanto a momento del finiquito como en el comparendo de conciliacion en €l proce-
dimiento |aboral respectivo.

De estaforma, las concesiones de quitas 0 esperas no son un fenébmeno particu-
lar, que afecta solo a algunos deudores sino méas bien corresponden a reconoci-
miento de hechos econémicos que af ectan en forma generalizada | as rel aciones co-
merciales, tributarias, laboralesy previsionalesy que son reconocidas por €l legis-
lador como una forma eficaz de dar solucién a problemas, que més alla de benefi-
ciar aunos pocos particulares, implican una verdadera suerte de proteccion social.

Sin embargo, por muy buenas razones que existan para optar por esta férmula,
con lafinalidad de evitar abusos, sea por parte del deudor o |0s acreedores, y para
racionalizar laforma en que han de proponerse, aprobarse y €jecutarse estos acuer-
dos de voluntad, cuando aquellos implican acuerdos que afectan la universalidad
patrimonial de unapersonanatural o juridica, el legislador ha optado por reglamen-
tarla, afin de dotar de los instrumentos y procedimientos necesarios para que, en
estos casos en que existe unamultiplicidad deintereses contrapuestos, puedallegar-
se a un arreglo que, basado en la realidad econdmica, permita aunar los mdltiples
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intereses contrapuestos, en una formula que reglamentada y amparada por la ley
permitan conducir a acuerdos gue dejen satisfechos y asegurados atodas las partes.

El trabajo que a continuacién se presenta no pretende mas que sefialar 1os con-
ceptos basicos de los convenios judiciales y extrajudiciales, y tocar algunos temas
gue anuestro juicio son relevantes en lamateria, ya que pretender efectuar un estu-
dio acabado sobre el asunto es practicamente utdpico, toda vez que es precisamente
la imaginacion inteligente el motor de las buenas ideas que por la fuerza de su
conviccién permitiran la aceptacion generalizada de | as proposiciones.

Pensar que puede decirse todo respecto de |os convenios atentaria contra su pro-
pia naturaleza, ya que conllevaria negar €l hecho que este fendmeno es esencial-
mente dindmico y cambiante de acuerdo a las nuevas concepciones y realidades
histéricas.

|. LOS CONVENIOS, UNA SOLUCION APLICABLE

Los ordenamientos juridicos, desde antiguo han autorizado €l alzamiento de las
quiebras mediante un acuerdo entre el fallido y sus acreedores. Acuerdos que que-
dan fueradel ambito de lalegislacion comun por ser sus efectos diferentesalos que
laley civil otorga alos contratosy convenciones, seglin pasamos a explicar.

Dentro delalegislacion comparada, €l convenio es considerado como unadelas
formas en que puede terminar un proceso de quiebra.

En lalegislacion espafiola, €l convenio es considerado un negocio juridico, fun-
dado en el acuerdo de voluntades entre el deudor y la colectividad de sus acreedores
sancionado por la autoridad judicial y que tiene por objeto |a satisfaccién de éstos,
por un procedimiento diverso de laliquidacidn en un juicio de quiebra.

Il. NATURALEZA JURIDICA DEL CONVENIO

Este asunto ha sido objeto de multiples discusiones fundamentalmente por la cir-
cunstanciaque el convenio obligano solo alos acreedores que concurren a aprobar-
lo, sino, cumplidas las formalidades exigidas por laley obliga también alos acree-
dores disidentes y alos omitidos.

Naturalmente existe profundas diferencias con las instituciones de derecho ci-
vil, yaquelos contratos sélo obligan alas partes cel ebrantes, mientras que el conve-
nio obligano sélo alos que han concurrido aél con su voluntad, sino también alos
omitidos y disidentes.

Es por esto que cabe preguntarse: ¢Es €l convenio un contrato?y si esun contra-
to ¢como se explica que obligue a quienes no lo han celebrado?

Ladoctrina procesalistaniega el carécter contractual del convenio, consideran-
do € acuerdo entre lamayoria de los acreedores y €l deudor solo uno de los presu-
puestos que deben concurrir para la resolucién judicial aprobatoria del convenio.
Para estos autores |o que hace obligatorio el convenio eslaresolucion judicia o la
ley.

La doctrina contractualista, en cambio, ve a convenio como un contrato, en el
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cual laresolucion judicial es solo una solemnidad o una condicion de eficaciaim-
puesta paralalegalidad del mismo.

El que obligue alos acreedores omitidos y disidentes es consecuenciadel carac-
ter colegia que revisten las juntas de acreedores. Vale decir, éstos son producto de
un acuerdo de mayoria de la masa de acreedores y como tal, obliga a todos sus
miembros.

En nuestro pais primala doctrina contractualista, 1o que reviste especial impor-
tancia, ya que son supletorias de las normas propias del convenio aquellosrelativos
alos contratos dentro del derecho coman.

Parala doctrina espafiol a, tanto en la génesis como en su contenido el convenio
tuvo un caréacter contractual, yaque si bien es cierto que éste necesita de la aproba-
cion judicia para producir sus efectos, ésta no altera su base convencional.

L os convenios dentro de nuestralegislacion, adiferenciade otros, sirven no solo
paraalzar una quiebrasino también paraevitarla, y ademés se reglamenta el conve-
nio extrajudicial dentro delalL ey de Quiebras, |0 que no sucede en otras | egislacio-
nes.

El convenio es un acuerdo de voluntades entre el deudor y sus acreedores que
versa sobre la manera de solucionar el pasivo del deudor y que tiene por objeto
evitar, impedir, o bien, alzar unaquiebray obligaal deudor y todos sus acreedores,
salvo las excepciones legales.

SeglinlaLey 18.175 los convenios se clasifican en Convenios Judicialesy Con-
venios Extrajudiciales.

A suvez, los Convenios Judiciales se dividen en Convenio Judicial Preventivoy
Convenio Simplemente Judicial o Convenio Solucion.

Los Convenios Extrajudiciales escapan de nuestro estudio por cuanto son un
acuerdo absolutamente privado entre el deudor y sus acreedores; estetipo de conve-
nios no obstante se encuentra reglamentado en laLey 18.175 y para su validez y
obligatoriedad se requiere la aprobacion unanime de los acreedores.

L os Convenios Judiciales, que como expresaramos se dividen en Convenios Ju-
diciales Preventivos y Convenios Simplemente Judiciales o Convenio Solucién.

LaLey 18.175 trata conjuntamente ambas clases de convenios, sefialando ex-
presamente cuando sblo se refiere auno de ellos.

Todo convenio consta de 3 etapas:

1) Etapaen que se formulan las proposiciones de convenio.
2) Etapaen que se delibera sobre |as proposiciones de convenio.
3) Etapade aprobacion judicial del convenio.

FORMULACION DE LAS PROPOSICIONES DE CONVENIO

Enlo quedicerelacion con laformul acién de proposi ciones de convenio, cuando se
trata de un convenio simplemente judicial o solucién, pueden hacer proposiciones
de convenio €l fallido o cualquiera de los acreedores.

En cambio, las proposiciones de convenio judicial preventivo, parten siempre
del deudor. Nadie sino é esta facultado para hacerlo.

En el primer caso, para que se puedan formular proposiciones de convenio, es
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necesario gque exista una ndbmina de créditos reconocidos y que €l fallido no se en-
cuentre procesado o condenado por delito de quiebra fraudulenta o por alguno de
los delitos sefialados en €l art. 466 del Codigo Penal.

En el segundo, vale decir, en €l caso del convenio judicial preventivo, el deudor
no debe estar siendo procesado o condenado por alguno de los delitos del 466 del
Cadigo Penal, a menos que haya cumplido la pena.

[1I.MATERIAS SOBRE LA CUAL PUEDEN VERSAR LAS PROPOSICIONES
DE CONVENIO

Hasta antes de ladictacion delaLey 18.598 del afio 1987, y en conformidad con el
art. 178 delaL ey 18.175, los convenios podian versar sobre | as siguientes materias:

1) Sobrelaremision de parte de las deudas.

2) Sobre laampliacion de plazo.

3) Sobrelounoy lootro alavez.

4) Sobre el abandono total o parcial de activos.
5) Sobre cualquier otro objeto licito.

LalL ey 18.598, agreg6 una nueva materiade suyo importante, y es precisamente
lo que nos hace sostener con més fuerza, que los convenios son, por cierto, una
solucién no solo aplicable, sino ademéas econdmi camente conveniente y socialmen-
tedeseable. Esto es, que los convenios también pueden versar sobrelacontinuacion
de la actividad del deudor o la enajenacion de sus bienes como unidad econémica,
en |los términos que se estipulen en € convenio.

IV. TRAMITACION DE LOS CONVENIOS

Cabe preguntarse: ¢COmo se tramita un Convenio? Para estos efectos debemos tam-
bién hacer el distingo entre el convenio simplementejudicial o soluciony el conve-
nio judicia preventivo.

En el caso del convenio solucidn, unavez presentadas | as proposi ciones de con-
venio, lajunta de acreedores las conoceray se pronunciara sobre €llas a mas tardar
en su proxima reunion. Esto, porque en este caso nos encontramos frente a un pro-
ceso judicia en marcha.

En el caso del convenio judicial preventivo, presentadalaproposicion de conve-
nio, ante el juez que seria competente para conocer €l juicio de quiebra, han de
acompanarse aquell os antecedentes necesarios y conducentes para que los acreedo-
res tengan una visiéon lo mas exacta posible acerca de lareal situacion econémica
del deudor, o sea, los mismos documentos que debe presentar el deudor que solicita
su propia quiebra, afin que el tribunal disponga.

1. Que d deudor quede sujeto a la intervencion de un sindico titular y suplente
designado al efecto;

2. Que € sindico informe acerca de las proposiciones de convenio dentro de 30
dias de notificada la resolucion;
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3. Que todos los acreedores residentes en la Republica se presenten dentro de 30
dias con los documentos justificativos de sus créditos;

4. Que se despachen cartas aéreas certificadas alos acreedores que se hallen fuera
del pais;

5. Que los acreedores concurran a una junta, cuyo plazo de celebracion no podra
ser inferior a 40 dias para deliberar sobre |as proposiciones de convenio; y

6. Que se notifique estaresolucion y las proposiciones por aviso.

En la préctica, los convenios, aun cuando son propuestos por el falido, con
anterioridad a su presentacién se ha recorrido ya un largo camino en busca de las
voluntades necesarias para su aprobacion.

Ahorabien, lasolatramitacién de las proposiciones de convenio no produce por
si sola efecto alguno. No impide el gjercicio de ninguna de las acciones que proce-
dan en contradel deudor, no suspende el proceso de quiebrani obstaalarealizacion
de los bienes.

Sin embargo lo anterior, tratdndose del convenio simplemente judicial, cuando
éste se encuentra apoyado por alo menos el 51% del total pasivo de la quiebra, €
sindico sdlo podra enajenar los bienes expuestos a un préximo deterioro 0 a una
desval orizacién inminente.

Es obvio que esta excepcion exista, pues de otra manera, la aprobacion del con-
venio podriano producir efecto alguno si el sindico continuara realizando todos los
bienes de la masa.

Hastaantesdeladictacion delal ey 18.598 de 1987, no habianingunanormade
excepcion en lo que deciarelacion con el convenio judicial preventivo.

Estaley agreg6 alalLey 18.175, € art. 177 Bis, que ajuicio de lasuscritareviste
una importancia fundamental, especialmente, si consideramos que las proposicio-
nes de convenio pueden versar por gjemplo sobre la venta del activo del deudor
como unidad econdmica, la que no podriallevarse aefecto si |os acreedores pudie-
ran individual mente, no obstante encontrarse pendiente la aprobacion del convenio,
realizar en formaindividual los bienes del deudor.

El art. 177 bis establece entonces una excepcion similar aladel convenio sim-
plemente judicial, pero més reglamentada.

Es asi como, si la proposicion de convenio judicial preventivo se hubiese pre-
sentado con €l apoyo delamayoriade los acreedores, que representan alo menos el
51% del total del pasivo, sin excluir, para estos efectos, ninguna clase de acreedo-
res, el deudor no podraser declarado en quiebrani podraprocedersealarealizacion
de sus bienes, durante los 90 dias siguientes alanatificacion por aviso de laresolu-
cionen quee tribunal cite alos acreedores ajunta paradeliberar sobre dicha propo-
sicion.

No obstante |o anterior, l0s acreedores privilegiados o preferentes, hayan o no
apoyado las proposiciones de convenio, ho pierden por este hecho sus privilegios o
preferencias.

Esto no obsta a que en resguardo de sus intereses, estos acreedores tomen todas
las medidas conservativas necesarias, inicien las acciones gecutivas pertinentes,
embarguen |os bienes, impetren medidas precautorias, etc.

Cada acreedor debe velar por sus propios intereses de manera de no perder nin-
gunade las acciones que le competen pues o (inico que se suspende en definitivaes
laliquidacion de los bienes.
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Para los efectos de notificar este apoyo al resto de los acreedores y que éstos
tomen conocimiento de la suspensién antes indicada, es necesario que se publique
expresamente laexistenciade estamayoriay laresolucion del juez, que consideran-
dola, decrete la suspensién solicitada, y en la préactica hacer presente esta circuns-
tancia ante |os tribunal es que conocen o pasen a conocer de procedimientos de €je-
cucion en contradel solicitante.

Si dentro de este plazo, no se acordare el convenio, por ser éste fatal e improrro-
gable, el juez debe declarar de oficio la quiebra del proponente.

Se han presentado problemas acerca de la interpretacion que debe darse al Art.
177 bis, en la parte pertinente al 51% necesario de apoyo para suspender larealiza-
cion de los bienes del deudor y enervar cualquier peticion de Quiebra. En efecto,
cadavez que se ha presentado un Convenio apoyado, |0 hasido solo con €l 51% del
pasivo y no con el 51% de la acreedores, no obstante que € articulo expresa que
debera ser apoyado por lamayoria de |os acreedores que representen, alo menos el
51% del total pasivo dela Quiebra.

Esto nosindicaunadoble mayoria: debe anuestro juicio haber mayoriade acree-
dores, esto es, alo menos el 50% més 1 deberia apoyar €l Convenio.

En la préctica, solo unos pocos acreedores, hasta ahora, han logrado detener las
gjecucionesy peticiones de Quiebra, conformando sélo la mayoria de Capital.

En €l caso del Convenio de Ovalle Moore S.A., se discutio el punto, pero no
Ileg6 aresolverse.

V. DELIBERACION DEL CONVENIO

Las proposiciones de convenio judicial, sea simplemente judicial, o preventivo, se
deliberan en juntas generales de acreedores, las que se celebran ante el Juez de la
causa, en lasalade audienciadel Tribunal.

A estas juntas deben asistir los acreedores, personal o debidamente representa-
dosy € deudor. La comparecencia del sindico no es obligatoria, pues no cumple
papel alguno dentro de ellos segiin laley.

En lapréctica, es el sindico quien ordena el debate eilustraal tribunal.

Paralos efectos de verificar laexistenciade los quérum necesarios, tanto parala
constitucion de lajunta, como paralatomade acuerdos, se hace unalistade asisten-
ciaconindicacién del nombre de acreedor, su representante, y el crédito reconocido
en lanémina respectiva por € cua vaavotar.

Para determinar quiénes puedan concurrir y votar en las juntas es necesario dis-
tinguir:

a) En el convenio simplemente judicia tienen derecho a votar |os acreedores
cuyos créditos se encuentren incluidos en la nébmina de créditos reconocidos. Si
hubieren acreedores con créditos impugnados, éstos podran ser admitidos a votar
por la suma que para estos efectos determine € tribunal, habiendo oido al sindico,
fallido y otros acreedores.

b) Enel conveniojudicial preventivo solo tendran derecho avoto aquell os acree-
dores que aparezcan consignados en una ndmina que para estos efectos presentara
€l sindico con 10 dias de anticipacion ala celebracién de lajunta.
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Dicha némina debera expresar el nombre del acreedor, el monto de su crédito y
lacalidad juridicadel mismo, valedecir, si espreferente o valista. En caso deque un
mismo acreedor tuviere créditos en ambas categorias, esto debera expresarse.

V1. EXCEPCIONES

1) No obstante encontrarse sus créditos reconocidos, |os acreedores privilegiados,
hipotecarios, prendarios, anticréticosy los que gocen del derecho legal de retencion
podran asistir alajuntay discutir las proposiciones de convenio.

Asimismo, podran votar, pero €l solo hecho de hacerlo implica una renuncia a
sus preferencias. Estos podran votar sélo por una parte de sus créditosy en ese caso,
conservar su garantia por la parte restante. Si asi ocurriese, se agregaran sus crédi-
tos ya seatotales o parciales al pasivo para efecto de los computos.

2) El cényuge y los parientes (art. 180), podrén sdlo votar para oponerse al
convenio. Si el deudor no concurre alajunta, ya sea personal mente o representado,
se presume que abandona o rechaza el convenio, salvo excusa justificada. En €l
caso de los acreedores privilegiados o preferentes que votan en el convenio, per-
diendo su preferencia, hay quienes sostienen que esta pérdida es irrevocable, aun-
gue las proposi ciones de convenio sean rechazadas. A juicio delasuscritaestainter-
pretacion se contradice con lo dispuesto en el inciso final del art. 217 que en su parte
pertinente expresa: «Las disposiciones del presente articulo serén aplicables, tanto
en caso de nulidad o resolucion del convenio judicial preventivo, como en €l caso
gue se declare la quiebra del deudor antes de haber sido anulado o resuelto cual-
quier clase de convenio». En suma, cualquiera de estas circunstancias reintegra a
los acreedores en todos sus derechos respecto del fallido. Ademas, €l rechazo delas
proposiciones de convenio conllevaladeclaracién de quiebrade oficio por €l tribu-
nal, en consecuencia, nos encontrariamos precisamente en el caso sefialado en el
art. 217 inc. delaley fina a que nos hemos referido. Es necesario resaltar en este
punto, quesi bien el legislador contemplalapérdidade preferenciaparaaquel acree-
dor preferente que vota, No es menos cierto que como un asunto de toda justiciale
devuelve dichas garantias, tanto en cuanto el convenio es rechazado, o bien, decla-
rado nulo o resuelto.

VII. APROBACION DEL CONVENIO

Para que un convenio sea aprobado es necesario que se cumpla con dos etapas:

A) La aceptacion o acuerdo del convenio

Para ef ectos de laaceptacion del convenio € art. 180 delaL ey de Quiebras, estable-
ce nuevamente el sistema de doble mayoria; el convenio en consecuencia se consi-
derara aceptado cuando cuenta con el consentimiento del deudor o el fallido, segin
€l caso, y relina en su favor los votos de los 2/3 0 mas de | os acreedores presentes,
que representan los 3/4 del total del pasivo con derecho avoto, excluidos|os acree-
dores a que hicimos referencia precedentemente.Para las mayorias antes indicadas,
no se consideraran los créditos de quienes no pueden votar en el convenio.Unavez
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obtenidas las mayorias ya sefialadas, €l convenio se considera acordado, y debe ser
notificado mediante aviso, publicado en el Diario Oficial. Este aviso debe contener
€l texto del convenio. Si @ convenio no logralas mayorias antes sefialadas, €l juez
declarara de oficio la quiebra o continuara €l estado de quiebra cuando se trate del
convenio simplementejudicial.Unavez efectuadalajuntay acordado que hayasido
el convenio se procede como sefial @bamos a notificarlo a aquellos acreedores que
no hubieren concurrido alajunta, mediante la publicacion de su texto conjuntamen-
te con laresolucién que lo declara acordado.

B) Laaprobacién propiamente tal que se produce una vez transcurrido el plazo
de impugnacion sin que éstos se hayan producido, o bien, resueltos rechazadndol os,
el tribunal declara aprobado el convenio de oficio o a peticion de parte.

IMPUGNACION DEL CONVENIO

El convenio puede impugnarse dentro del plazo de 8 dias, contados para todos los
interesados, desde su notificacion en el Diario Oficial.

Son titulares de esta acci6n de impugnacion | os acreedores que no hubieren con-
currido alajunta, y los que hayan disentido del voto delamayoria. Podran también
impugnarlo los codeudores y fiadores del fallido cuando |os respectivos acreedores
no hubieren votado afavor de él.

Es necesario tener presente que muchas veces el acreedor principal de un deudor
gue hace proposiciones de convenio, cuando tiene un buen garante personal, no
comparece a convenio, pues sabe que tiene un mejor patrimonio donde hacer efec-
tivo su crédito. Es en estos casos en que el codeudor o fiador puede impugnarlo.

L as causales de impugnacién son las siguientes:

1) Incapacidad del deudor para proponerlo;

2) Defectos en las formas establecidas para la convocacion y celebracion de la
juntao error en el computo de las mayorias requeridas por laley;

3) Falsedad o exageracion del crédito o incapacidad paravotar de alguno delos
que hayan concurrido con su voto aformar lamayoria, si excluido éste, no se
lograra dicha mayoria.

4) Inteligencia fraudulenta entre uno o mas acreedoresy €l deudor paravotar a
favor del convenio o para abstenerse a concurrir.

5) Error u omision substancial en las listas de bienes o de acreedores.

Todas las impugnaciones se tramitaran como un solo incidente entre el deudor y
quienes lo hayan formulado.
Laresolucién gque recaiga en el incidente, se notificara alas partes por aviso.

B) La aprobacion del Convenio

Si no se dedujeren impugnaciones dentro del plazo establecido en laley, o bien,
resueltas éstas por sentencia e ecutoriadaen favor del proponente, se entendera apro-
bado el convenioy € tribunal lo declarard asi de oficio o a peticion de parte.

El convenio en ambos casos comienza a regir desde que queda gjecutoriada la
resolucion respectiva
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VIIl. EFECTOS DEL CONVENIO

1) El convenio obligaal deudor y atodos |os acreedores, hayan o no concurrido ala
junta, excepto los acreedores preferentes cuando se hubieren abstenido de votar.

Esta norma, como toda normacomercial, hasido superada por lapréctica. Si los
acreedores preferentes no concurrieron con su voluntad a aprobarl os, nos encontra-
riamos con lainaplicabilidad de ciertos convenios.

Un g emplo podria graficar mejor el punto. Si e convenio versara sobre conti-
nuacion del giro del fallido, este aun cuando fuera acordado con las mayorias nece-
sarias, no podria tener sus efectos propios si |os acreedores preferentes no concu-
rrentes siguieran ejecutando individualmente al fallido.

Para obviar este problema, normalmente en los convenios se insertan clausulas
especiales conducentes a dar a los acreedores preferentes la seguridad de que su
espera no afectara en absoluto el pago de sus créditos. Para estos efectos, se puede
establecer que los créditos preferentes se seguiran pagando de acuerdo asu calenda-
rio primitivo, 0 uno nuevo que se determine, o bien, estableciendo ciertas garantias
a su favor que vendrian a reemplazar las que con su concurrenciay voto pierden
segun laley.

Por otraparte, son precisamente | os acreedores financi eros quienes con mayores
conocimientos de la actividad econdmica de su deudor, son capaces de hacer un
analisis mas completo delasituacion, y en consecuencia, son precisamente elloslos
gue apoyan estos convenios, tanto en su génesis como en su desarrollo.

En todo caso laintroduccion del art. 177 Bis de laley ague nos hemos referido,
da unainteresante solucion a esta situacion, al establecer que el apoyo alas propo-
siciones de convenio por parte de los acreedores preferentes no implica la pérdida
de sus preferencias.

2) Si el convenio es simplemente judicial, su efecto fundamental es que cesasu
estado de quiebray se le devuelven a deudor sus bienesy documentos.

No obstante lo anterior, €l convenio no paraliza el proceso de calificacion de
quiebray € falido queda sujeto atodas lasinhabilidades que produce ésta mientras
no obtenga |egalmente su rehabilitacion.

Esto obviamente tiene por objeto evitar que el fallido eludalaaccion delajusti-
cia cuando su quiebra ha sido culpable o fraudulenta.

3) Laremision hecha al deudor en el convenio aprobado, extingue también las
obligaciones de sus codeudores o fiadores hasta la concurrencia de la cuota remiti-
da, cuando el acreedor respectivo hubiere votado a favor del convenio.

4) Cuando el convenio verse sobre ampliacion de plazo, éste comenzaraacorrer
para todos desde que quede g ecutoriada la resolucion que 1o declare aprobado o
gue ponga término alaimpugnacién, independientemente de | os vencimientos par-
ticulares de los créditos.

5) Para que |os acreedores puedan exigir que se cumpla el convenio a su favor,
deben verificar oportunamente sus créditos, no obstante encontrarse en la nébmina
de acreedores que ha presentado el sindico con 10 dias de antelacion alajunta que
lo acordo.

L os que no hubieren concurrido oportunamente, sélo podran exigir que se cum-
plael convenio asu favor, mientras no hubieren prescrito las acciones que del con-
venio resulten.
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PAPEL DEL SINDICO EN LOS CONVENIOS

1) Enlos conveniosjudiciales o solucion, e sindico continta con su labor y depen-
dera de lo que se acuerde en €l convenio su actuar afuturo.

2) Enlos convenios judiciaes preventivos el sindico tiene las siguientes fun-
ciones:

1) Debe hacer un informe acerca de las proposiciones de convenio. Esta dispo-
sicion se ha entendido desde los inicios de laaplicaciéon delaLey 18.175, que debe
tener un carécter legal, y en la mayoria de los casos se limita a examinar que las
proposiciones hechas o sean de conformidad con laley. Al efecto, se propiciauna
modificacion en el sentido de dar mayor amplitud a dicha labor; es asi como se
explicitaque el informe debe ser un informe en derecho, lo que no hace laactual ley.
Luego se afiade que el sindico debera ademas hacer un estudio que lo habilite a
proporcionar a tribunal, y a los acreedores las informaciones que éstos requieran
parael buen desempefio de su labor al tribunal, y €l voto acertado y documentado de
los acreedores.

2) Hacer unanéminacon |los acreedores, monto de sus créditos y sus preferen-
ciassi lastuvieren. Dichandmina se presentara a tribunal con 10 dias de anticipa-
cion alajuntaen que se votard el convenio.

3) Hacer €l papel deinterventor del convenio

A) Primero desde que sele notificasu designacion, yaque es uno delos acapites
delaresolucion judicial, que establece que el deudor queda sujeto alaintervencion
de un sindico. Estaintervencidn no se efectlia, en lapréctica, en primer término por
lo corto del periodo, y en segundo término ni la doctrina ni la jurisprudencia han
conocido o discutido el temay por otra parte, en esta etapa, existe practicamente un
contrato particular entre €l proponente y € sindico, lo que por cierto quita fuerza
obligatoria a dicha intervencion.

B) El sindico ademés puede ser interventor del convenio hasta que éste cumpla,
salvo que se estipule lo contrario. Al respecto, laexperienciaindicaqueraravez los
sindicos son designados interventores por la junta de acreedores. Lo normal es que
se forme una.comision con los mayores acreedores, quienes supervigilan el cumpli-
miento del convenio, designando en algunos casos interventor o administrador y en
otros dejandolo en manos de los mismos deudores, segun sea la confianza que le
tengan.

1) Nulidad y resolucion del Convenio

Estas son dos herramientas que la ley entrega a los acreedores una vez vigente el

convenio:

A) La nulidad cuya Unica causal es la condenacion superviniente del fallido por
quiebrafraudulenta, o algunos de los delitosaque serefiere el art. 466 del Cédi-
go Penal, perpetrado con anterioridad al convenio, o en la ocultacién del activo
0 exageracion del pasivo, descubiertos con posterioridad alagecutoriedad dela
resolucion que da por aprobado el convenio.

Si el convenio es declarado nulo, €l fallido no podra proponer otro nuevo y se
extinguen de derecho las fianzas que lo garantizan.
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2) Laresolucién del Convenio

A) El convenio puede resolverse por inobservancia de sus estipul aciones asolicitud
de cualquiera de los acreedores.

B) También podra resolverse cuando asi o solicitan acreedores que representan la
mayoriaabsolutadel pasivo del convenio, en caso que el deudor hubiere agrava-
do el estado de sus negocios, en forma que haga temer un perjuicio para sus
acreedores.

Cabe preguntarse: ¢Qué efectos produce la resolucién del Convenio? ¢Son los
mismos de la nulidad?

La gran diferencia entre ambos es que mientras con la nulidad del convenio se
extinguen de pleno derecho las fianzas que o garantizan.

Laresolucion del convenio no exonera alos fiadores que han asegurado su g e-
cucion total o parcial.

En cuanto ala prescripcion, €l plazo es también diferente

A) En caso de nulidad las acciones prescribiran en 6 meses cuando se funden en la
condenacion del fallido por quiebrafraudulentao como autor del delito previsto
en el art. 468 del Cadigo Penal y en 2 afios cuando sefunde en €l articulo 171 de
laLey de Quiebras.

En los primeros casos, la prescripcion comienza a correr desde que quede

€jecutoriadala sentencia condenatoriay en el segundo desde que queda aproba-

do el convenio.

B) Las acciones de resolucion en cambio, prescriben en 6 meses, contados desde
gue hayan podido entablarse.

Al igua que en el caso de rechazo del convenio, la misma sentencia que se
pronuncie sobre lanulidad o resolucién declararilaquiebrao se declararireabierta,
segln sea el tipo de convenio de que se trate.

La reapertura del estado de quiebra reintegra a los acreedores anteriores en to-
dos sus derechos respecto del fallido.

Vale decir, los acreedores preferentes recuperan sus preferencias. Lo mismo se
aplicaparael caso que el convenio judicial preventivo sea declarado nulo o resuel-
to, o bien, cuando se declarala quiebraa deudor antes de esto.

En suma, rechazado el convenio judicia preventivo, o bien, resuelto favorable-
mente para el impugnante el incidente de impugnacién, caso en que como sabemos
el juez debe declarar de oficio la quiebra, los acreedores preferentes que hubieren
votado en él recuperan sus preferencias.

CONCLUSIONES

Al paso del tiempo, podemos sefidlar que el volumen de quiebras en nuestro pais es
cada vez menor, si consideramos que en todo €l pais, durante €l afio 1996, sélo se
declararon 56 quiebras, y durante e mismo periodo, por gjemplo en Bélgica, se
declararon alrededor de 10.000, podemos arribar a dos conclusiones diametralmen-
te opuestas:
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a) En nuestro pais hay una estabilidad econémicatal, que no existen empresas,
ni pequefias ni grandes, con dificultades econdmicas.

b) Los acreedores en nuestro pais son renuentes a solicitar la Quiebra de sus
deudores.

Si laprimerahip6tesis eslacorrecta, no debemos preocuparnos en absoluto. Sin
embargo, si nolo es, deberiamos estar alertas, porque podria estarse gestando subte-
rraneamente un periodo de crisis. En este mismo ambito, creemos que |os acreedo-
res hoy optan por los Convenios como una solucién menos drastica que la Quiebra,
pero que permite, en igual forma, la reasignacion de recursos, necesaria para
revitalizar la economia

No olvidemos que una economia se revitaliza cada vez que los recursos mal
administrados e improductivos se reasignan y vuelven a producir en términos nor-
males y saneados.
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